Kontrolny zoznam poZadovanych informacii

Obchodna Ponuka

Pozadované informacie

Zhrnutie Krajina pdvodu + oblast aktivit
Produkt/sluzba v ponuke

Vsetky typy spoluprace

LSRN NN

Cielové krajiny (5 alebo menej)

TIP: Ziadne preklepy, Ziadne skratky / akronymy,
Ziadne znacky / nazvy produktov, Ziadny
marketingovy jazyk alebo zbytoéné velké pismena

TIP: Ziadne kopirovat-vlozit ndzov alebo prvy odsek
popisu

Vyhody&inovacie v" Vyhody/inovativnost produktu/sluzby,
porovnanie s konkurenciou

v Konkureéné vyhody klienta. Co robi klient,
aby vystupoval ako vhodny partner?

TIP: vyhnite sa zovseobecriovaniu ((napriklad




Klient

rozumna cena, vysoka kvalita persondlu, unikatne,
inovativne, atd) budte Specificky (napr. Kvantifikacia,
Standardnd certifikcia, medzinarodné Uspechy v
minulosti)

Druh a velkost klienta
Rok zaloZenia

NACE kody

Obrat

Hovoriace jazyky

AN NN

Pozadovany druh spoluprace

v' Vyberte najpresnejsie

TIP: zamerajte sa na 1-3 typy spoluprace. Uistite sa,
Ze vybraty typ (y) spoluprace zodpovedaju tomu, ¢o je
napisané v zhrnuti, popise a vyhladavani partner.




